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Destacados

»Antecedentes Peru y su estrategia de apertura comercial

> El fendmeno Asia:

v Un continente, varios mercados
v' Maximizando las oportunidades g/ocales del Peru
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Glocalizacion

Como termino economico se refiere a la persona, grupo, division,
unidad, organizacion o comunidad que esta dispuesta y es capaz de
"Densar globalmente y actuar localmente”. El concepto implica que
la empresa se adapte a las peculiaridades de cada entorno,
diferenciando sus producciones en furncion de las demandas locales.

(Glocallzacmn es un termlno que nace de Ia mezcla entre gIobahzacmn y




Perd ha alcanzado importantes logros en los ultimos I I l
anos.....Apertura Comercial
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— Chile
- Colombia
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Méas Apertura Comercial... Mas Exportaciones TL

Crecimiento en Acceso a Mercados y a Nuevos Productos ——mM8 ———
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O™ Export. totales (mill. USS$)




Evolucion de las Exportaciones de Peru ﬂi
(MM USD$):
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EXPORTACIONES FOB - PRINCIPALES PAISES DE DESTINO

. 2007 2008
N* Pais - -
Mill US § % Part. Mill US % % Part. | % Var.
1 Estados Unidos 5.5545 6 19,8 q772 8 18,4 3.4
2 _hina 3.040,3 10,8 37378 12,0 224
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Desafio Ante la Apertura:
Como Hacer Negocios con Asia?

2 Asias : 2 desafios / enfoques

e a) Australia/Nueva Zelandia/ Singapur: Inversiones con valor agregado en
rocesos productivos locales: Tecnologia y “Know How’
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En el continente Asiatico China, Corea, Japon:
Un continente, 3 mercados diferenciados

- ldioma/Caodigos
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Maximizando a Asia...

e Comercio: Acceso a Mercados con 0% arancel = China, gran consumidor
e Mas alla del Arancel: Singapur / Nueva Zelanda / Australia

e Asociatividad: Encadenamientos Productivos

» Nacionales
» Regionales

e Plataforma Regional: Clusters
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Un referente?

A- Los TLC

- Negociaciones si, y la implementacion?




Asia toma posiciones de avanzada -I-I_E
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B- Inversiones NO tradicionales: I

Un desafio Publico/Privado. La experiencia de TLC
Consulting y CORFO TRADE & LEGAL CONSULTING

Einsnnda "

e Estudios de Preinversion (max. 60% vy tope de US$30.000.-).

e Formacion de Recursos Humanos (max. 12 meses; US$ 3.500.-
por trabajador contratado y max. 20% del monto de la renta anual de
remuneraciones brutas de cada trabajador)

e Activo Fijo Inmovilizado (max. 40% y tope (US$ 1.000.000.)

e Arriendos (contrato plazo minimo de 5 afios, max. 40% de la
renta y un tope de US$ 1.000.000).

Genomica Forestal Feed Control

¥Yx Wireless




Coyuntura o Mirada de -I-LE
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Mediano/Largo Plazo?
China: Normalizandose ... después de 200 afnos ...

China GDP (% of world total)
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MitOS...y realidades (acerca de China)

e Bajos Costos Laborales?.....Productividad!
(UPG tecnoldgico)

e Desviacion IED hacia China (en desmedro de LATAM)?...
(motivaciones diversas)




Qué busca Asia en LATAM? I -

(Cambio de Paradigma) TRADE & LEGAL CONSULTING

China: Consumo de Commodities
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Qué busca Asia en LATAM? -rLE
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China: Consumo de Commodities Metalicos

- China ya no es la potencia

Industria exportadora...

exportadora

17.8%
... Ahora es la potencia

.4- consumidora
y‘“

Demanda interna:
Infraestructura y
Telecomunicaciones
82.2%
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Oportunidades de Inversion:
Adonde va la IED de China?

US Millions

500 I

Asia Latin Africa North Europe  Oceania
America America
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Oportunidades de Inversion:

LATAM corteja a China... TRADE & LEGAL CONSULTING
CNPC, Costa Rica Sign Additional Refinery Accord Chinese Bidders Circle MMX
Bloomberg LatinFinance
Published: July 16, 2009 Published: April 16 2000
China’s CNPC Eyes Repsol YPF’s Argentine Arm Brazil and China Cement Ties
BNet Energy Financial Times
Published: July 2, 2009 Published: May 19, 2009

China Seals $10bn Argentina Swap Pact  Brazilian Telecom Gets Chinese Loan

LatinFinance LatinFinance
Published: April 16 2009 Published: March 23, 2009

China Bears Peru Gifts

LatinFinance

Published: February 01, 2000

“China is an example of international respect for the sovereignty of peoples and the search for mutual benefit in its
international relations, without trying to subordinate any country,” professes Garcia in late November at a ceremony
honoring Chinese president Hu Jintac. "Peru and China have become great friends and partners with

reciprocal and sincere cooperation,” adds Garcia, who tosses in a few phrases in Mandarin, to Hu's apparent delight.
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Una primera aproximacion

e Comprender China: Estudiar su historia y cultura

e Practicas de Negocios: El éxito en otros paises no garantiza nada en
China. Todo tiene un significado distinto, el packaging, el disefio, colores,
publicidad, etc.

e Establecerse en China: Medida necesaria para penetrar el mercado. La




TLE

TRADE & LEGAL CONSULTING

Doing Business con China:

“Ru xiang sui su’

Rasgos Esenciales de la Cultura China...
gue explican las diferencias

e Cultura Agraria: Colectivismo - Individualismo

e Moral: Jerarquia - lgualdad (Confucio y Lao Zi)




Doing Business con China: -I-LE

Reglas y Practicas TRADE & LEGAL CONSULTING

e E| Contrato...tan solo el inicio

e El Precio...elemento esencial y determinante (el ahorro, jigfian)

e El Tiempo...mirada de largo plazo (perseverancia, Chiku Nailao)
e Las Relaciones Personales...mas alla del proceso de negociacion
e El Intermediario...Zhongyian ren

e La Comunicacion...kao lu kao lu (lo estoy meditando)

= 7
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Doing Business en China:
Una oportunidad

Procedimientos (ndmero)

Tiempo (dias) 37 410 13.0
Costo (% de ingreso per capita) 49 258 47
Capital minimo pagado (% de ingreso per capita) 1309 213 155
Pagos (numerg por afno) ¥ 246 12,8
Tiempo (horas por afio) 504 2272 1941
Impuesto a las ganancias (%) 6,3 18,3 16,8
Impuestos laborales y contribuciones (%) 496 10,3 24 .4
Otros impuestos (%) 7.9 7.5 3.3

Tasa de impuestos total (% de ganancia 63,8 36,1 445
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China:
Ideas para maximizar las ventajas g/ocales del Peru

e Necesidad de Infraestructura:
maximizando las ventajas geograficas (la proximidad a EE.UU)

e Necesidad de Integracion:
maximizando los flujos comerciales (LATAM 20% vs. UE 60%...)
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Oportunidades para empresas

peruanas en / desde Asia

e Sector Pesquero

e Mineria
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El Desafio de China
(en el contexto histdrico)

v’ China fue salvada por el Comunismo: Década del ~40

v' China fue salvada por el Capitalismo: Década del ~70




TLE

TRADE & LEGAL CONSULTING

...en definitiva, lo Glocal (pensar globalmente y actuar
localmente), en el contexto de las relaciones con el Asia,
constituye para el Peru una oportunidad para revalorar
la dimension local y adecuarla a los desafios de un
mundo progresivamente competitivo
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